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Madrid, 30 abr (EFECOM).- Los "microseguros™, tanto particulares como para
microempresas, y los productos destinados a atender las necesidades de la poblacion
homosexual son algunas de las nuevas oportunidades de negocio y "retos"” a los que se
enfrente el sector asegurador espafiol, seguin se destaca en un estudio de INOV Finance.

En el informe "Nuevas Tendencias y Oportunidades del Seguro”, realizado por la
consultora para la empresa editorial especializada en seguros INESE, se analizan las
ventajas e inconvenientes de estos retos, asi como de los seguros "low cost", los de
"riesgos atipicos" -como la voz de una cantante o las piernas de un futbolista- o los
especializados en discapacitados, mujeres o personas sanas.
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INOV Finance destaca que en Espafia aln no existe una oferta concreta de seguro
destinado a homosexuales, a pesar de la demanda que existe de este tipo de productos y de
que este colectivo llegue a mas de dos millones de personas, con un fuerte poder
adquisitivo.

El hecho de que en Espafia vivan mas de dos millones de gays y lesbianas y que su renta
anual media esté por encima de los 30.000 euros, supone "una gran oportunidad de
negocio" para el sector.

En el estudio se recoge que la mayoria de los homosexuales no encuentran una
aseguradora con una oferta apropiada a sus necesidades, al tiempo que se hace referencia a
las "muchas dificultades” que encuentran a la hora de firmar un contrato de vida o salud o
rellenar un cuestionario médico.

Como ejemplo del modo en el que se puede aprovechar esta circunstancia, la consultora
cita a la francesa Citegay Assurances, cuyo seguro de salud permite incluir a la pareja del
asegurado, cubre las medicinas para seropositivos, no exige rellenar un cuestionario de
salud e incluye asistencia y proteccion juridica.

Tambien se valora el potencial de los "microseguros”, proteccion contra determinados
riesgos que se brinda a personas de bajos ingresos a cambio del pago regular de una prima,
si bien debe ser econémicamente accesible para este colectivo y de facil comprension.

El microseguro no solo sirve para asegurar riesgos personales, sino también para ayudar al
desarrollo de las microempresas y asegurar hogares con bajos ingresos y
microempresarios, se destaca.

Ademas, de poder ser una buena inversion para las aseguradoras, asegurar este sector crea
un nuevo segmento de negocio en el que se participa en la vertiente ética y politica de estas
iniciativas.

Sin embargo, a pesar de que "los clientes de bajos ingresos de hoy son los de altos cargo
del mafiana", en el estudio se citan también algunos "obstaculos" al desarrollo de estos
productos, como el dificil acceso a este colectivo y la volatilidad de los siniestros y la
escasez de datos fiables.

Los Institutos de Micro Finanzas (IMF) manejan gran cantidad de datos de este mercado,
si bien les falta el conocimiento cultural y actuarial de las aseguradoras para poder
distribuir estos productos.

En cuanto al desembarco de compafiias de seguros "low cost”, se estima que la alta
competitividad, homogeneidad de productos y servicios y madurez del mercado espafiol,
hacen que sea propicio a la implementacion de estas empresas y productos, que cuentan
con internet como un gran aliado.
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A la hora de analizar las tarifas de los seguros de “riesgos atipicos”, se destaca que cada
vez hay méas demanda, "aln muy elitista”, de estas coberturas por parte de profesionales y
famosos, si bien se subraya la gran solvencia que debe tener la aseguradora para asumir
grandes riesgos.

Entre los ejemplos de coberturas de estos riesgos se cita la prima de 6.000 euros anuales
que paga la cantante Isabel Pantoja por asegurar su voz y cuerpo por 1,2 millones de euros
0 la péliza de seguro del futbolistas David Beckham, que cubriria 113,2 millones de euros
frente a posibles accidentes o lesiones.

Segun el estudio, las piernas de la cantante Mariah Carey estan aseguradas por 760
millones de euros, la misma cantidad por la que esta cubierto el cuerpo de su compafiera de
profesion Jennifer Lopez y muy por encima de los 4,5 millones de la voz de Bruce
Springsteen o los 1,5 millones del "trasero” de Janet Jackson, siendo los seguros ante
accidentes los mas contratados por este colectivo.EFECOM
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